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慈溪市金融发展服务中心
慈 溪 市 金 融 业 协 会
慈 溪 日 报 社

主办

今年前 8月，宁波市金象
厨具有限公司开发的多款新产
品获得欧美市场消费者认可，
公司订单同比增长了36%，其
中出口不粘锅 1.8亿元，同比
增长30%。

“目前，公司的订单排到
了11月份。”金象厨具相关负
责人在接受采访时说，金象在
注重产品质量稳定的基础上，
给客户提供有价格竞争力的产
品和优质的服务。今年公司不
粘锅出口形势良好，欧美市场
需求旺盛，预计全年同比增长
30%左右。

不粘锅是一种在锅体表面
涂覆了特殊不粘涂层的烹饪器
具，具有锅面光滑、烹饪时能
够防止食物粘附锅面的功效，
目前已经涌现出大量不粘的配
套产品，如汤锅、奶锅、电饭
锅等。由于其具有不粘、耐腐
蚀、易清洁等特点，不但能减
少油脂量的使用，有利于健康
饮食，而且日常清洁十分方
便，无需额外保养，因此深受
国内外消费者的喜爱，近年
来，慈溪涌现了格莱美、金
象、喜尔美、三禾等年出口额
超亿元的出口企业，全市不粘
锅的出口销售规模近 30 亿

元。据慈溪海关统计，今年
1-8 月份，慈溪不粘锅出口
19.1亿元，同比增长15.8%。

新品拓市，出口
欧美市场增长迅猛

近年来，不粘制品行业发
展迅速、需求量大，国内国际
的家庭都已经成为与锅具息息
相关的新主力。不粘炊具在欧
美等发达国家普及率高达 80-
90%。抓住欧美经济复苏机
遇，今年以来，慈溪不粘锅企
业加速开拓欧美市场，出口增
长迅猛。据慈溪海关统计，今
年，慈溪对欧盟、美国出口不
粘锅金额分别为7.2亿元、2.5
亿元，同比分别增长 37.6%、
20.6%。

宁波格莱美厨具有限公司
是一家专业出口铝制不粘锅的
制造型企业，主要出口市场是
欧洲和美国。去年，公司开发
了多款新产品，持续保持产品
市场“新鲜度”。这些新产品
投放欧洲后就受到了消费者的
喜爱，让客户在市场中占据了
优势，客户返单频率增加。今
年以来，订单同比增长近
40%。

“今年我们会推出 100多
个新系列，从锅形、手柄配
件、颜色等方面进行不同搭

配，可以衍生出很多品种，给
客户带来全新的选择。”宁波
格莱美厨具有限公司业务部经
理张莹说，今年1-8月份，公
司出口 2.2 亿元，同比增长
35.2%，其中出口欧洲 1.3 亿
元 ， 占 公 司 出 口 总 额 的
55.4%，同比增长 35%。目
前，公司的订单排到了 12月
份，今年不粘锅出口形势良
好，欧美市场需求旺盛，预计
公司全年同比增长30%左右。

格莱美厨具生产的不粘锅
大部分是出口欧洲国家。和欧
洲客户打了 10多年交道，业
务经理张莹最大的感受就是一
个字：“变”。在企业样品间，
张莹指着多款新产品娓娓道
来：“像这款产品表面是刻意
做出了砖石纹路，又用陶瓷作
为内部涂层，而材质是金属
铝，最终能全部回收。这些变
化和需求都反映了欧洲文化，
他们对于品质、环保等方面有
着先人一步的要求。”

虽然市场广阔，但是慈溪
以出口为主的不粘锅行业，同
样面临着来自海外市场的诸多
不利因素。为了进一步提高企
业竞争力，以新品研发作为开
拓市场的探路者，近年来，慈
溪不粘锅制造企业根据国际市
场东西方文化不同的饮食习
惯、炊具结构，坚持差异化定

位与发展，从不粘锅涂料、颜
色、造型、款式、功能等细微
处入手，不断运用新技术、新
材料、新工艺提升产品的品
质，赋予不粘锅新的升级活
力，并在慈溪区域内形成了从
设计、制造、检测到原料、配
件供应的不粘锅产业链条。

持续创新，向南
美新兴市场进军

南美国家与欧洲国家文化
上互融互通，这也使得两地在
消费市场上既有传承，又有差
别。厨房用品不粘锅起源于欧
洲，随后在南美洲也大受欢迎。

走进宁波喜尔美厨房用品
有限公司不粘锅生产车间，员
工正忙碌地生产颜色艳丽的不
粘锅。从今年开始，喜尔美生
产线上这种颜色艳丽的不粘锅
大幅增加。它们大多销往南美
洲国家，尤其是巴西，这种艳
丽的颜色和当地的文化非常契
合。据了解，喜尔美是慈溪最
早从事不粘锅生产、出口的企
业之一，去年销售额超过 10
亿元。从长期的出口经历中，
企业感悟到许多新兴产品都是
先在欧洲、美国畅销，然后向南
美等其它地区辐射。经过多年的
铺垫后，今年向巴西的出口就出
现了井喷现象。

“去年，有一位巴西客户就
一款不粘锅下了大概200多万美
金的订单。而今年前8月，这位
客户下的订单已经超过400万美
元，一年的订单量差不多增长了
136%左右。”宁波喜尔美厨房用
品有限公司外贸部总监白雪松
说，今年喜尔美迎来了很多出口
巴西的客人，订单呈现了翻番的
现象。

据介绍，慈溪不粘锅产业起
始于上世纪 90年代，目前约有
20家生产型企业从事出口。去
年，已经有6家企业的出口额超
过了1亿元。近年来，虽然在欧
美等传统市场上出现了日趋饱和
的态势，但企业依然能够凭借着
创新，继续扩大市场份额。而南
美正成为下一个具有潜力的新兴
市场。

慈溪海关查检一科科长张国
瑛说：“今年前 8月，慈溪对南
美国家出口不粘锅达到了 1.9亿
元，同比大幅增长 58.3%，其中
对巴西出口 1.5亿元，同比增长
55.7%。为了进一步提升出口企
业通关效能，慈溪海关不断推行
提前申报、原产地证书自助打印
和快递签证等通关便利化措施，
有效匹配企业旺盛产能。”

新品研发为开拓新市场探路

前八月慈溪不粘锅出口大幅增长
■全媒体记者 张金科
通讯员 黄伟群

本报讯 日前，工行观海
卫支行走进桥头镇实验小学开
展“暖秋关爱 尊师敬师”金
融服务活动，进一步增强银校
之间的联系。

活动现场，该行工作人员
向教师们致以最诚挚的问候，

并颁发了精心准备的纪念品，
以此感谢他们为社会培养了优
秀人才。同时为老师们宣讲非
法集资、虚假理财投资、“套
路贷”等不法行为的手段和特
点，提醒教师们妥善保管好个
人银行卡，注意用卡和资金安
全，结合实际诈骗案例提高他
们的防范意识，切实守护好自
己的“钱袋子”。

工行观海卫支行
进校园温情献礼共筑师恩

本报讯 近日，宁波BK贸易有
限公司成功收到一笔英镑跨境电商直
联收款，该币种的成功收汇，标志着
慈溪农商行跨境电商多币种直联收款
渠道畅通取得了新的跨越。

据了解，慈溪农商行跨境电商收
款以直联+子账户的模式，满足跨境
电商企业多样化服务需求，便利其资
金结算，助力贸易新业态的发展。至
9月末，该行共有44家企业通过阿里
巴巴国际站、亚马逊等平台办理跨境
电商业务，办理跨境电商提现业务
695 笔，合计 1223.97 万美元。其
中，累计为 17家跨境电商企业开通

省行亚马逊直联提现业务，办理直联提
现515笔，合计226.26万美元。

近年来，跨境电商发展迅猛，为更
好地支持贸易新业态发展，满足辖内跨
境电商企业结算服务需求，该行依托浙
江农商联合银行省级清算服务系统，搭
建亚马逊直联提现平台，实现亚马逊平
台全站点、多币种提现，为辖内跨境电
商企业提供一键提现、快速入账、秒级
结汇等全流程一站式的金融服务。

跨境电商直联提现收款具有四大优
势。一是收汇更安全。跨境电商直联提
现借助银行间清算网络，安全有保障。
二是结算更高效。银行派发境外收款账
号，商户在线完成店铺签约，资金到账
实时提醒，并可自行结汇。三是费用更
优惠。无论提现单笔金额大小，资金全

额到账，最大限度地降低跨境电商提款
手续费。四是服务更全面。集合国际结
算、贸易融资、远期套保等跨境金融服
务产品，提供全流程一站式的综合金融
服务。

据了解，宁波BK贸易有限公司是
一家主营灯具等小家电的小微外贸企
业，业务已拓展至亚马逊北美站、欧洲
站等多站点。跨境电商收款小额+海量
的特点，电商企业传统收款结算费用
高、周期长。该行通过实地走访，深入
调研该企业的痛点难点，适时推出跨境
电商直联收款业务，并组建专人一对一
辅导。从亚马逊平台账户开户及提现设
置到提现成功后的各项跨境金融服务，
步步跟进，手把手指导，提供贴心管家
式的服务。该公司自签约农商行跨境电

商直联提现近一个月以来，已累计提现
13.9万美元。多币种的直联提现收款得
到了企业财务的连连称赞。

慈溪农商行有关负责人表示，该行
将继续发挥服务优势，深入研究贸易新
业态客户金融需求，持续完善跨境金融
服务体系，优化跨境电商企业汇率避险
及线上融资服务，不断创新产品和服
务，为客户提供全方位的综合金融服
务，助力贸易新业态的发展。

农商行跨境电商收款业务实现新跨越
■全媒体记者 胡杭燕
通讯员 孙琦琦

本报讯 为进一步落实优
化现金支付环境，提升支付的
便利性，近日，工行龙山支行
走进西门外村农贸市场开展反
假币宣传活动。

活动现场，该行工作人员
向群众讲解了人民币的基础反
假知识、识别技巧以及残损币

的兑换办法等，并结合假币犯罪
典型案例宣传相关法律法规，引
导来往客户运用法律武器维护自
身合法权益。此外，工作人员还
就大家关心的储蓄国债、存款保
险等金融知识进行了答疑解惑，
讲解了基金、保险、理财等不同
产品的风险收益特征，引导大家
要理性投资，远离非法金融活
动，拒绝高息诱惑，避免财产损
失。

工行龙山支行
开展反假币宣传活动

本报讯 近期，中信银行桥城支
行组织开展爱老助老系列活动，为客
户提供温馨适老的服务。

搭建特色厅堂，传递节日温情。
该行组织各类特色厅堂营销活动，开
展“进门有礼”，凡是老年客户来到
网点办理业务均可获得精美礼品一
份；组织开展厅堂微沙龙活动，宣传
最新金融产品及政策，解答客户疑
问，不断提升客户满意度；设立爱心
窗口、绿色通道，为老年客户优先办
理业务，减少排队等待时间，以实际
行动践行着“尊老、敬老、养老、爱
老、助老”的传统美德，让客户时刻
感受到“家”的关怀与温暖。

主动上门服务，宣传金融知识。
针对电信网络诈骗受害对象高龄化
的现象，该行工作人员走进附近社
区开展反诈宣传活动，为老年人普
及防范电信网络诈骗、非法集资、
反假币、反洗钱等金融知识，用通
俗易懂的语言讲解人民币的防伪特
征、假币的识别方法等。通过典型
的案例讲解，揭示电信网络诈骗的
常见手法及严重后果，提升老年人
的安全防范意识，牢牢守住“养老
钱”“看病钱”，保障老人的切身利益
免受损害。

用好手机银行，跨越“数字鸿
沟”。为了让老年客户享受数字金融
的便利，该行采取微沙龙、一对一
等方式，开展智能设备使用教学，
向老年客户近距离演示手机银行的
操作与使用方法。同时“手把手”
教客户操作手机银行，协助老年人快捷便利办好有关业务，解
决老年人对智能设备“不会用、不敢用、不愿用”的问题，提供
暖心服务，让老年人也能搭乘“数字快车”，感受到智慧金融的
便利。
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日前，慈溪农行团委来到周巷镇清风小学开展爱心结对活动，为学生们开设反诈课
堂，共同制作漆扇，并把精心准备的教具送到老师和学生手中，继续传递与清风小学长
达28年的爱心结对。

■摄影 全媒体记者 胡杭燕 通讯员 俞檬杉

结对献爱心 共筑温暖梦

本报讯 探索医疗创新，
共筑健康未来。日前，宁波新
跃医疗科技股份有限公司及子公
司深圳市尤迈医疗用品有限公司
同期亮相东南亚双展：新加坡国
际医疗器械展、越南（胡志明）
国际医疗器械展，展示了最新的
医疗器械技术与产品。

新加坡国际医疗器械展自

1997年创立以来，已经发展
成为亚洲乃至全球医疗行业的
一个重要交流平台。本次展会
有来自 45个国家和地区合计
超过 1000家展商参展，参展
总人数超过 14000 人。越南
（胡志明）国际医疗器械展由

越南医药部主办，是越南卫生
部支持的专业性国际展会，目
前已发展成为东南亚地区知名
的专业医疗展会之一。本届展
会吸引了该地区 10000多名专
业人士前往参观。

此次，新跃医疗携微创外

科、呼麻监护、内镜诊疗三大
领域的产品参与了两个展会，
吸引了众多咨询者驻足、详
谈。展会特别展出了新跃医疗
创新研发的一次性使用电子胆
道成像导管与一次性使用电子
膀胱输尿管肾盂内窥镜导管、

可自动调压的一次性使用水封胸
腔引流装置、一次性使用加热呼
吸管路等。这些产品不仅展示了
新跃医疗的创新研发能力与技术
实力，也体现了企业对提升患者
护理质量的不懈追求。据介绍，
东南亚市场的巨大潜力正逐渐被
全球医疗行业所认知。新跃医疗
期待通过技术创新和市场拓展，
与更多的当地合作伙伴携手，为
该地区乃至全球的医疗健康事业
作出更大的贡献。

“新跃医疗”亮相东南亚双展
■全媒体记者 张金科
通讯员 马果叶

■全媒体记者 胡杭燕
通讯员 郑巧丹 徐立君

■全媒体记者 胡杭燕
通讯员 吴文建

■全媒体记者 胡杭燕
通讯员 吴文建

本报讯 近日，农行前湾
新区支行上门暖心服务老年客
户，解决了客户的困难。

当日，一位客户来到网点
向工作人员咨询关于社保卡激
活和密码重置等业务的相关事
宜。原来，客户的双亲已逾
90高龄，近期两位老人的社
保卡内分别打入了一笔补助金
需要支取，然而其父亲的社保

卡尚未激活，母亲的社保卡密
码遗忘。得知情况后，网点内
勤行长迅速响应，安排两名工
作人员上门为老人提供暖心服
务。

在客户家中，该行工作
人员耐心倾听老人的服务需
求，细致核实相关情况，并
顺利办妥了授权委托手续，
最终成功办理社保卡激活、
密码重置等业务，客户顺利支
取了补助金。

农行前湾新区支行
上门服务暖人心

■全媒体记者 胡杭燕
通讯员 施芳芳 俞俊言

日前，复旦大学宁波研究院牵线宁波前湾新区生态环境保护协
会召开优质项目投融资对接会，来自新大业环保、库克维尔等60多
家企业的代表参观考察了RV减速器、水性纳米气凝胶材料、iNAP
负压呼吸机等由复旦研究院孵化推广的项目，并与项目团队进行深入
沟通，达成投资合作意向。图为金讯智能科技负责人介绍RV减速器
项目。 ■摄影 全媒体记者 张金科 通讯员 沈金铃

本报讯 “呯！”在宁波
海仕凯驱动科技有限公司性能
实验室里，工作人员郭丹把摆
锤拉到一定高度，松开手让摆
锤敲击这张可升降的桌子，测
量桌子震动时的相关数据。其
中的桌腿就由海仕凯生产，和
摆锤测试直接相关。在这个实
验室，研发人员经常会做一些
国内关注度不高的测试。郭丹
告诉记者：“欧美客户要求比
国内稍微高一些，最近，实验
室对桌子做的寿命测试、机械
强度测试、垂直水平静压等都
是根据欧美客户要求进行的。”

宁波海仕凯驱动科技有限
公司生产的电动推杆被广泛应
用于升降式办公桌等产品。据
介绍，在智能家居控制系统这
个新兴的领域，高端市场在产
品创新方面会有更高的要求，
海仕凯驱动始终把眼光瞄准高
端市场，推动了企业在各个领

域的不断创新发展。
据了解，升降式办公桌约在

20年前率先在北欧一些国家应
用。由于新兴产品是以定制方
式居多，不少测试设备需要用
创新来解决。宁波海仕凯驱动
科技有限公司总经理李继红
说：“我们会根据客户需求定制
相关检测设备，像目前企业在
全自动线、装备线上使用的检测
设备均是市场上买不到的，这也
让海仕凯在这个行业内体现出了
专业性，也是高端客户选择我们
的原因之一。”

随着业务的扩展，定制的产
品越来越多，人工操作在质量
上的保证会很困难，海仕凯又
在生产端进行了大幅度的自动
化改造。多个领域的不断创
新，使海仕凯在全球千余家竞
争对手面前，始终能够处于第一
梯队。今年，公司销售形势持续
向好，从年初起订单始终处于饱
和状态，今年全年销售有望增长
25%-30%。

创新驱动助力
“海仕凯”聚焦高端市场
■全媒体记者 张金科

新闻焦点


